FORMATION PROFESSIONNELLE CONTINUE « DROIT ECONOMIQUE » ORGANISEE PAR

FPS .
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Entreprises du Sport et des Loisirs

Négociations

commerciales 2010

=l OU en sommes nous un an aprés son entrée en vigueur ?

Bl Quels enjeux pour les négociations 2010 ?

Jeudi 4 février 2010 - 09h00 a 12h30
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27, avenue de Friedland, 75008 PARIS
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compléter un dispositif 1égislatif complexe visant
a harmoniser les relations commerciales entre
fournisseurs et distributeurs.
La mise en ceuvre de la Loi entraine une libéralisation
de la négociation commerciale contrebalancée par un
encadrement contractuel accru de sa formalisation.

La Loi de Modernisation de I'Economie est venue

Ou en sommes nous un an aprés son entrée en
vigueur ? Quels enjeux pour les négociations 2010 ?

La libre négociabilité des tarifs, la remontée de la
marge arriére vers la marge avant, la réduction des
délais de paiement sont autant d'évolutions que les
différents services de I'entreprise doivent intégrer de
maniére précise (Directions des achats, Directions
commerciales, DAF, Directions logistiques, services
juridiques...)

Le contexte économique difficile et la volonté affichée
des administrations de contrdle de faire respecter ce
nouveau cadre légal nécessitent de dresser un bilan
des impacts de cette réforme et de présenter les
enjeux des négociations 2010.

Début de la formation : 09h00

Accueil : 08h30

1/ La réforme du cadre Iégal de la négociation commerciale
H La formalisation de la négociation commerciale

H La négociabilité des conditions de vente et des tarifs

H La notion de déséquilibre significatif

H Le déréférencement

& Les services rendus par le distributeur

& Les délais de paiement et I'accord dérogatoire « sport »

2/ les enjeux des négociations 2010

& La préparation du plan d'affaires annuel et la date du 1er mars 2010
& Les premiers contréles de la brigade LME
E Les récentes décisions judiciaires et premiéres assignations

Cocktail déjeunatoire : 12h30

Distribution spécialisée sport : Direction des achats et acheteurs, services juridiques
Fournisseurs d’articles de sport : Direction commerciale, services commerciaux,
services juridiques

Organisateur : FPS Formation.

Intervenants :

Maitre Dominique FERRE, avocat, Directeur Régional FIDAL

Maitre Olivier LERQY, avocat, Directeur Associé, Département Concurrence Distribution
Maitre Hervé LECAILLON, avocat, Département Concurrence Distribution

Tarifs : (TVA:19,6%

Prix publics forfaitaires par entreprise : (imputable au titre de la FPC).
de 1 a 3 participants : 318 euros HT

de 4 a 9 participants : 468 euros HT

¢ cr o Laprés-midi du méme jour et dans le méme lieu est

@_ . de 10 a 20 participants : 568 euros HT
q,@ Pour les entreprises adhérentes de FPS, Fifas, Eurosima ou CNPG - Tous a Vélo!.
organisé le lancement opérationnel de REDISport,
plateforme d’échanges commerciaux de la filiere sport.

Participation gratuite.




Chambre de Commerce et d’Industrie de Paris,
27, avenue de Friedland, 75008 PARIS
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FPS Formation - 109 rue du faubourg saint honoré 75008 Paris

Tél : 01 44 70 77 90 - Fax : 01 44 70 77 91 - fps@filieresport.com - www.filieresport.com



FORMATION

Négociations

commerciales 2010

Jeudi 4 février 2010
09h00 - 12h30

BULLETIN D’'INSCRIPTION

a retourner a LA FPS par fax au 01 44 70 77 91 ou par e-mail a fps@filieresport.com

[ Au-dela de 5 personnes, merci d’annexer une liste ]

NOM

PRENOM

FONCTION

Assistera a I'apres-midi
REDISport

[Joul [JNON

LJoul [INON

[Joul [INON

LJoul [INON

LJoul LINON

NOM DU RESPONSABLE :

TARIFS (TVA : 19,6%) = (cochez les cases correspondantes)

[ de 1 a 3 participants : 318 <HT
[ de 10 a 20 participants : 568 < HT

NOM DE L’ENTREPRISE :

[ de 4 a 9 participants : 468 < HT

(] Adhérent Eurosima, fifas, FPS, CNPC-Tous a Vélo! (-30%)

ADRESSE DE FACTURATION :

Faita:

Cachet et signature






